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01

Warum lohnt es sich 

KMU bestimmter

Branchen zu 

adressieren? 



71%
aller Erwerbstätigen 

90%
aller Auszubildenden

32%
durchschnittliche 

EK-Quote

99%
aller Unternehmen 

in Deutschland

Der Mittelstand ist der Motor der deutschen Wirtschaft 

Gothaer Branchenkonzepte 41) Quelle: Kfw-Research, BVMW.

Der deutsche Mittelstand

Warum sind kleine und mittlere Unternehmen (KMU)

für die Versicherungsbranche interessant?

― Sie sind der Motor der deutschen Wirtschaft

― Sie werden weiter wachsen und neue Arten

von Risiken entstehen 

― Sie zeigen sich aufgrund ihrer schnellen Anpassungs-

fähigkeit deutlich resilienter als Großunternehmen

― Sie wünschen / benötigen passgenaue Risikokonzepte 

und eine Partnerin / einen Partner mit Verständnis für 

ihre spezifischen Risiken

Mittelstand1)

Trivial, aber nicht zu vergessen:

Jede Unternehmerkundin / jeder 

Unternehmerkunde ist auch eine

Privatkundin / ein Privatkunde!



Das Baunebengewerbe ist eine attraktive Branche mit großem Marktpotenzial

und trotz Corona-Krise sind die Auftragsbücher weiterhin voll

Gothaer Branchenkonzepte 51) Quelle: Statistisches Bundesamt (Destatis); 2) Compound Annual Growth Rate (CAGR) 2016 – 2019.

Das Baunebengewerbe in Deutschland 20191)

+ 0,6%2)

195 Tsd.

Betriebe

121,3 Mrd. €

Netto-Umsatz

1,1 Mio.

Mitarbeitende

„Handwerk hat goldenen Boden“
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Der Maschinenbau und die Metallverarbeitung haben ebenfalls ein großes 

Marktpotenzial und sind ein bedeutender Wirtschaftszweig in Deutschland

Der Maschinenbau und die Metallverarbeitung in Deutschland 20191)

375,9 Mrd. €

Netto-Umsatz

15 Tsd.

Betriebe

1) Quelle: Statistisches Bundesamt (Destatis); Unternehmen ab 20 Mitarbeitenden; 2) Compound Annual Growth Rate (CAGR) 2016 – 2019.

1,8 Mio.

Mitarbeitende

„Das Rückgrat der deutschen Wirtschaft“



Maschinenbau und MetallverarbeitungMaschinenbau und MetallverarbeitungBaunebengewerbeBaunebengewerbe

Gothaer Branchenkonzepte 7

Allein aufgrund dieser Hintergründe sind das Baunebengewerbe als auch der 

Maschinenbau und die Metallverarbeitung interessante Zielgruppen

Zielgruppen
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Welche Anforderungen 

haben KMU aus dem 

Baunebengewerbe

und Maschinenbau? 



Gruppen-Interviews mit

Unternehmerkund*innen

(Ø 2 h)

Gothaer Branchenkonzepte 9

Um für die Zielgruppen das optimale Angebot zu entwickeln, haben wir zunächst 

Interviews mit Vertriebspartner*innen und Unternehmerkund*innen geführt

Zielgruppenverständnis

Einzel-Interviews mit

Vertriebspartner*innen

(Ø 1,5 h)

Die Erkenntnisse aus den Interviews sind in die Entwicklung

der Gothaer Branchenkonzepte eingeflossen
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Die Anforderungen der KMU aus dem Bauhandwerk sind vielfältig –

die Absicherung des eigenen Lebenswerks ist ein wesentliches Motiv

KMU-Anforderungen – Bauhandwerk (1/2) 

Risikosituation und Absicherungsbedarf

Haftpflicht-Versicherung

„Man macht sich bei jedem Auftrag
Gedanken, ob die Haftpflicht passend ist.“ 

Versicherungs-Informationsverhalten

Zunehmendes „ROPO“-Verhalten

„Ich finde immer noch, dass es ratsam ist,
eine Versicherung persönlich abzuschließen.

Online kann man gucken und vergleichen.“

Risikosituation und Absicherungsbedarf

Situativer Vertragsabschluss

aufgrund Schadenerfahrung

„Neu angeschafft habe ich eine Kfz-

Inhaltsversicherung, nachdem mir zweimal 
die Autos aufgebrochen wurden.“

Versicherungs-Informationsverhalten

Vermittler*innen die zentrale 

Informationsquelle

„Wir haben seit Jahren einen Ansprechpartner 

(…); ich möchte mir nicht selbst über all das 
einen Kopf machen müssen.“
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Die Anforderungen der KMU aus dem Bauhandwerk sind vielfältig –

die Absicherung des eigenen Lebenswerks ist ein wesentliches Motiv

KMU-Anforderungen – Bauhandwerk (2/2) 

Kund*innen wollen sich / ihr 

Unternehmen in Marketing-

unterlagen wiedersehen 

„Ich erwarte, dass mein Berater sich im Vorfeld
über die Belange meiner Branche informiert und

auf diese gezielt eingeht.“

Ansprache und Marketing

Ansprache und Marketing

Schadenbeispiele

„Schilderung einiger Fälle, damit man 
versteht, worum es geht. Und ganz wichtig: 

was ist abgesichert – mehr Transparenz!“

Betreuung und Beratung

Regelmäßige und

systematische Beratung 

„Ich will, dass der Berater vorbereitet

bei mir erscheint, weil mir das Zeit spart.
Mich interessiert: Was könnte zum

Problem werden.“ 
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Die Anforderungen der KMU aus dem Maschinenbau und der Metallverarbeitung 

sind vielfach ähnlich – beim Absicherungsbedarf besteht ein anderer Fokus

KMU-Anforderungen – Maschinenbau und Metallverarbeitung (1/2)  

Cyber-Versicherung 

„Die Digitalisierung schreitet voran; dem 
entsprechend auch die Cyberattacken: ich weiß 

nicht, wie oft unsere IT schon angerannt kam und 
gesagt hat: Stecker raus, LAN-Kabel raus,

sicher ist sicher!“

Risikosituation und Absicherungsbedarf

Risikosituation und Absicherungsbedarf

Haftpflicht-Versicherung

„Betriebshaftpflicht; aber eine 
Produkthaftpflicht wäre auch ganz gut.“

Maschinen-Versicherung 

„Bei uns ist eine Maschine ausgefallen, die viele 
verschiedene Artikel über Pick and Place befördert. 

Die konnten wir nicht so schnell ersetzen. (…)
Das waren Kosten ohne Ende!“

Risikosituation und Absicherungsbedarf

Versicherungs-Informationsverhalten

Vermittler*innen die 

zentrale Informationsquelle 

„Dafür habe ich den Vertreter: dass er mir 

Vorschläge unterbreitet oder mir Neues zeigt.“
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Die Anforderungen der KMU aus dem Maschinenbau und der Metallverarbeitung 

sind vielfach ähnlich – beim Absicherungsbedarf besteht ein anderer Fokus

KMU-Anforderungen – Maschinenbau und Metallverarbeitung (2/2)  

Kund*innen wollen sich / ihr 

Unternehmen in Marketing-

unterlagen wiedersehen 

„Der Leistungsumfang sollte leicht verständlich 
sein und zu meiner Branche bzw. meinem 

Unternehmen passen.“

Ansprache und Marketing

Schadenbeispiele 

„Für meine Branche, mein Unternehmen; dass 
man das mit einem Beispiel veranschaulicht 

bekommt. Das macht es nachvollziehbar und man 
kann es auf eigene Fälle übertragen, dann wird 

das Komplexeste schnell klar.“

Ansprache und Marketing

Betreuung und Beratung

Regelmäßige und

systematische Beratung 

„Kein Pauschalangebot, das auch auf zig

andere Firmen passen würde. Mir nützt es nichts, 
wenn ich einen Preis und eine Versicherungs-

summe habe, aber meine Risiken gar nicht 
passend versichert sind.“
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Wie lassen sich die 

beiden Zielgruppen

mit den Branchen-

konzepten gewinnen? 

Gothaer Branchenkonzept

für das Bauhandwerk
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Das Gothaer Branchenkonzept für das Bauhandwerk basiert auf dem

modularen Produktbaukasten der Gothaer GewerbeProtect (GGP)

Gothaer GewerbeProtect (GGP)

Wählen Sie die passende 

Absicherung für gewerbliche Risiken!

GewerbeProtect

PlusBausteine und Deckungserweiterungen

zur Individualisierung des Versicherungsschutzes

Tarifierung mit sofortigem Vertragsabschluss
am Point of Sale (Policierung innerhalb von 48 Stunden)

Volle Flexibilität durch modulares Produkt für KMU

Eigner Tarifrechner mit einheitlichem Betriebsarten-
verzeichnis für alle Produkte (über 3.000 Stichworte)

Option für individuelles (Desk-) Underwriting
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Für Bauhandwerksbetriebe empfiehlt sich das Absicherungs-Trio – dieses bietet 

einen umfassenden Schutz für den Großteil der Unternehmensrisiken 

Gothaer Branchenkonzept für das Bauhandwerk

Gruppenunfallversicherung
Für die Minderung der finanziellen Folgen eines Unfalls der 

Arbeitgeberin / des Arbeitgebers sowie der Mitarbeitenden

bis 1,4 Mio. Euro VSU Invalidität; bis 0,7 Mio. Euro VSU Tod

Kfz-Kleinflottenversicherung
Für die Absicherung der Firmenfahrzeuge (3 bis 15 

Fahrzeuge) mit der bares Geld gespart werden kann

― Attraktiver Branchentarif für viele Bauhandwerksbetriebe

― Kleinflottennachlass ab dem 3. Betriebsfahrzeug

― Rabatt bei zusätzlichem Abschluss eines Produktes

des Absicherungs-Trios

Betriebshaftpflichtversicherung
Für den Schutz vor kostspieligen Missgeschicken

im Berufsalltag

5 und 10 Mio. Euro DS

Inhaltsversicherung
Für den Schutz der Betriebseinrichtung,

Werkzeuge und Maschinen in der Werkstatt

bis 2,5 oder 5 Mio. Euro VSU, je nach Betriebsart

Werkverkehrsversicherung
Für den Schutz des Fahrzeuginhalts in

Firmenfahrzeugen, z.B. teures Werkzeug

bis 250.000 Euro VSU, je Kfz max. 50.000 Euro

Die spezifischen Risiken der Zielgruppe und 

deren Absicherungsmöglichkeiten kennen –

einer der Schlüssel zum Erfolg!

Mit dem Absicherungs-Trio setzen Sie den Großteil 

der Unternehmensrisiken außer Kraft!

Weitere interessante Absicherungen für 

Bauhandwerksbetriebe+



Wir verzichten weitestgehend auf 

Sublimits. In der GGP-

Betriebshaftpflichtversicherung 

beträgt das Sublimit immer 

mindestens 500.000 Euro

Gothaer Branchenkonzepte 17

Schäden auf der Baustelle sind keine Seltenheit – die Betriebshaftpflicht-

versicherung ist die wichtigste Absicherung für Bauhandwerksbetriebe 

GGP-Betriebshaftpflichtversicherung (1/4)

Setzen Sie mit der GGP-Betriebshaftpflichtversicherung auf einen starken Versicherungsschutz

mit vielen branchenspezifischen Produkt-Highlights für Bauhandwerksbetriebe!

Wir verzichten in der GGP-

Betriebshaftpflichtversicherung 

vollständig auf Selbstbeteiligungen 

in den Bedingungen

Auf Wunsch können eine generelle 

Selbstbeteiligung (150, 250, 500 

oder 1.000 Euro) vereinbart und 

somit Beiträge optimiert werden

neu



GGP-Betriebshaftpflichtversicherung Abdeckung

Nebenarbeiten in anderen Gewerken gemäß § 5 Handwerksordnung ●
Schäden, die aus der Beauftragung von Subunternehmern entstehen (Subunternehmerrisiko) ●
Schäden aus der Beauftragung von Subunternehmen für Bautätigkeiten und -verrichtungen, die über das Tätigkeitsfeld 

des Versicherungsnehmers hinausgehen (Erweitertes Subunternehmerrisiko)
●

Schäden an fremden Sachen, die durch eine gewerbliche Tätigkeit hervorgerufen wurden (Tätigkeitsschäden) ●
Kosten, um mangelhafte Werkleistungen zugänglich zu machen (Mangelbeseitigungsnebenkosten) ●
Mietsachschäden an Arbeitsmaschinen, auch wenn diese von einem gewerblichen Vermieter/Verleiher stammen ● bis 500.000 Euro

Schäden aus der Verwendung von Gerüsten inkl. Schäden aus der gelegentlichen Überlassung an Dritte ●
Schäden im Zusammenhang mit dem Einweisen von Fahrzeugen (z.B. auf Baustellen) ●
Schäden an vom Auftraggeber zur Verfügung gestellten Material ●
Vermögensschäden aus der Erstellung von Energieausweisen und Energieberatung ● bis 500.000 Euro

Energiemehrkosten beim Auftraggeber aufgrund mangelhaft durchgeführter Arbeiten ●
Schäden aus dem Abhandenkommen von Sachen, inkl. dem Abhandenkommen von Dokumenten ●
Nachhaftung für 30 Jahre bei endgültiger Betriebsaufgabe ●

Die Produkt-Highlights der GGP-Betriebshaftpflichtversicherung 

für Bauhandwerksbetriebe im Überblick

Gothaer Branchenkonzepte 18● Pauschal mitversichert bis zur Versicherungssumme, sofern keine Begrenzung angegeben
○ Optional versicherbar bis zur Versicherungssumme, sofern keine Begrenzung angegeben

GGP-Betriebshaftpflichtversicherung (2/4)

neu

neu

neu



GGP-Betriebshaftpflichtversicherung Abdeckung

Kosten für die gerichtliche Durchsetzung von Forderungen (z.B. Werklohn), sofern der Schuldner (z.B. Auftraggeber) aufgrund 

eines behaupteten Schadensersatzanspruches die Rechnung nicht vollständig begleicht (Aufrechnung von Forderungen)
●

Umwelthaftpflicht- und Umweltschadenversicherung

(u.a. mitversichert sind Kleingebinde, z.B. Kanister bis 500 Liter je Betriebsstätte/Baustelle)
●

Kosten, um mangelhafte Werkleistungen zugänglich zu machen, ohne dass ein weitergehender Schaden entstanden ist 

(Nachbesserungsbegleitschäden)
● bis 500.000 Euro

Nachbesserungsbegleitschäden, auch dann, wenn die Vorleistung durch den Versicherungsnehmer erbracht wurde.

Inkl. der Mitversicherung von Folgeschäden (Erweiterte Nachbesserungsbegleitschäden)
○ bis 500.000 Euro

Schäden am eigenen Gewerk und am Gewerk von Subunternehmern ○ bis 500.000 Euro

Auf Wunsch des Versicherungsnehmers wird für irreparabel beschädigte Sachen, die bis zu einem Jahr alt sind und 

deren Anschaffungspreis 5.000 Euro nicht übersteigt, der Neuwert erstattet (Neuwertentschädigung)
○

Kosten für die Abwehr, Beseitigung oder Minderung eines (drohenden) Reputationsschadens

im Rahmen eines Versicherungsfalles
○ bis 500.000 Euro

Kosten, z.B. für den Aus- und Einbau oder für Verbindung und Vermischung, für vom Versicherungsnehmer

gelieferte mangelhafte Waren (Erweiterte Produkthaftpflicht)
○ bis 1.000.000 Euro

Schäden durch Asbest oder asbesthaltige Substanzen/Erzeugnisse ○ bis 1.000.000 Euro

Die Produkt-Highlights der GGP-Betriebshaftpflichtversicherung 

für Bauhandwerksbetriebe im Überblick

Gothaer Branchenkonzepte 19● Pauschal mitversichert bis zur Versicherungssumme, sofern keine Begrenzung angegeben
○ Optional versicherbar bis zur Versicherungssumme, sofern keine Begrenzung angegeben

GGP-Betriebshaftpflichtversicherung (3/4)



Nebenarbeiten in 

anderen Gewerken 

Nebenarbeiten in 

anderen Gewerken 

Nachbesserungs-

begleitschäden

Nachbesserungs-

begleitschäden

Erweitertes 

Subunternehmer-

risiko

Erweitertes 

Subunternehmer-

risiko

Umwelthaftpflicht- und 

Umweltschaden-

versicherung

Umwelthaftpflicht- und 

Umweltschaden-

versicherung

Tätigkeits-

schäden

Tätigkeits-

schäden

Nachhaftung 

für 30 Jahre 

Nachhaftung 

für 30 Jahre 

Schäden aus der 

Überlassung von 

Gerüsten

Schäden aus der 

Überlassung von 

Gerüsten

Erweiterte 

Produkthaftpflicht

Erweiterte 

Produkthaftpflicht

Ausgewählte Produkt-Neuheiten und -Highlights und der GGP-

Betriebshaftpflichtversicherung für Bauhandwerksbetriebe

Gothaer Branchenkonzepte 20□ Pauschal mitversichert 
□ Optional versicherbar

GGP-Betriebshaftpflichtversicherung (4/4)

neu

neu neu



GGP-Inhaltsversicherung Abdeckung

Neuwertentschädigung für alle Sachen, die sich in Gebrauch befinden und regelmäßig gewartet werden

(Goldene Regel)
●

Verzicht auf den Einwand der Unterversicherung, d. h., im Schadenfall erfolgt keine Kürzung aufgrund 

einer zu niedrig angesetzten Versicherungssumme
● bis 250.000 Euro

Versicherungsschutz besteht auch bei grob fahrlässiger Herbeiführung des Versicherungsfalls ● bis 50.000 Euro ohne Kürzung,

bis 1 Mio. Euro max. 20 % Kürzung

Versicherungsschutz besteht auch bei Nichteinhaltung von Sicherheitsvorschriften

und grob fahrlässiger Gefahrerhöhung
● bis 50.000 Euro ohne Kürzung,

bis 100.000 Euro max. 20 % Kürzung

Schlossänderung für Betriebsfahrzeuge nach Einbruchdiebstahl ● bis 1.000 Euro

Eigentum von Betriebsangehörigen innerhalb des Versicherungsortes ●
Mitversicherung von eigenen Gerüsten auf Baustellen gegen alle vereinbarten Gefahren. 

Bei Einbruchdiebstahl besteht auch Versicherungsschutz für Schäden durch einfachen Diebstahl
● bis 10.000 Euro, bei einfachen 

Diebstahl 2.000 Euro Selbstbeteiligung

Schäden an Sachen auf Baustellen gegen alle vereinbarten Gefahren innerhalb Deutschlands ○ bis 25.000 Euro

Optional: GGP-Ertragsausfallversicherung für den Schutz vor den finanziellen

Folgen die aufgrund eines versicherte Sachschadens entstehen
(Erstattung der fortlaufenden Kosten, z.B. Gehälter und Mieten, sowie den entgangen Betriebsgewinn)

+

Die Produkt-Highlights der GGP-Inhaltsversicherung 

für Bauhandwerksbetriebe im Überblick

Gothaer Branchenkonzepte 21● Pauschal mitversichert bis zur Versicherungssumme, sofern keine Begrenzung angegeben
○ Optional versicherbar bis zur Versicherungssumme, sofern keine Begrenzung angegeben

GGP-Inhaltsversicherung (1/2)

neu



Neuwert-

entschädigung

(Goldene Regel)

Neuwert-

entschädigung

(Goldene Regel)

Unterversicherungs-

verzicht 

Unterversicherungs-

verzicht 

Mitversicherung

von eigenen 

Gerüsten auf 

Baustellen 

Mitversicherung

von eigenen 

Gerüsten auf 

Baustellen 

Schäden an Sachen 

auf Baustellen 

Schäden an Sachen 

auf Baustellen 

Ausgewählte Produkt-Neuheiten und -Highlights und der

GGP-Inhaltsversicherung für Bauhandwerksbetriebe

Gothaer Branchenkonzepte 22□ Pauschal mitversichert 
□ Optional versicherbar

GGP-Inhaltsversicherung (2/2)

neu



GGP-Werkverkehrsversicherung Abdeckung

Einfache Absicherung ohne Benennung der einzelnen Fahrzeuge ●
Keine Anmeldung der einzelnen Fahrten/Transporte notwendig ●
Versicherungsschutz besteht rund um die Uhr (24-Stunden-Schutz)

Hinweis: Die Selbstbeteiligung für die Nachtzeit entfällt, wenn das Fahrzeug in einer verschlossenen

Einzelgarage oder auf einem allseitig umfriedeten, bewohnten Anwesen abgestellt wird.

● 20 % Selbstbeteiligung

(mind. 250 Euro) bei Diebstahl

zwischen 22:00 und 06:00 Uhr

Verzicht auf den Einwand der Unterversicherung, d. h., im Schadenfall erfolgt keine Kürzung

aufgrund einer zu niedrig angesetzten Versicherungssumme
●

Versicherungsschutz besteht auch bei grob fahrlässiger Herbeiführung des Versicherungsfalls ● bis 5.000 Euro

Mitversichert sind zu betrieblichen Zwecken mitgeführte Arbeitsgeräte

(z.B. Maschinen, Apparate, Werkzeuge)
●

Neuwertentschädigung für Werkzeuge, die bis zu zwei Jahre alt sind

Mitversichert sind Betriebs- und Geschäftsausstattung, Navigationsgeräte und Mobiltelefone ● bis 2.500 Euro

Mitversichert sind Fahrzeugeinbauten die nicht als fester Bestandteil des Fahrzeugs gelten ● bis 2.500 Euro

Diebstahl der Ladung aus abgeschlossenen Behältnissen welche auf der Ladefläche

des Fahrzeugs verschraubt sind (Pritschenfahrzeuge)
● 20 % Selbstbeteiligung

(mind. 250 Euro) bei Diebstahl 

zwischen 22:00 und 06:00 Uhr

Versicherte Güter sind auch bei Aufenthalten in Hotels, Pensionen, Gast- oder Privathäusern

sowie in Geschäftsräumen der Kundschaft versichert
○

Die Produkt-Highlights der GGP-Werkverkehrsversicherung

für Bauhandwerksbetriebe im Überblick

Gothaer Branchenkonzepte 23● Pauschal mitversichert bis zur Versicherungssumme, sofern keine Begrenzung angegeben
○ Optional versicherbar bis zur Versicherungssumme, sofern keine Begrenzung angegeben

GGP-Werkverkehrsversicherung (1/2)

neu

neu

neu

neu



Einfache

Absicherung ohne 

Benennung der 

einzelnen Fahrzeuge

Einfache

Absicherung ohne 

Benennung der 

einzelnen Fahrzeuge

Neuwertentschädigung

für Werkzeuge, die bis 

zu zwei Jahre alt sind

Neuwertentschädigung

für Werkzeuge, die bis 

zu zwei Jahre alt sind

Unterversicherungs-

verzicht

Unterversicherungs-

verzicht

Versicherungsschutz 

bei grober 

Fahrlässigkeit

Versicherungsschutz 

bei grober 

Fahrlässigkeit

Mitversicherung von 

Fahrzeugeinbauten

Mitversicherung von 

Fahrzeugeinbauten

Diebstahl der Ladung 

aus abgeschlossenen 

Behältnissen 

(Pritschenfahrzeuge)

Diebstahl der Ladung 

aus abgeschlossenen 

Behältnissen 

(Pritschenfahrzeuge)

Ausgewählte Produkt-Neuheiten und -Highlights und der GGP-

Werkverkehrsversicherung für Bauhandwerksbetriebe

Gothaer Branchenkonzepte 24□ Pauschal mitversichert 
□ Optional versicherbar

GGP-Werkverkehrsversicherung (2/2)

neu

neuneu

neu



Neben einem starken und auf die Branche 

zugeschnitten Produktangebot ist die 

richtige Zielgruppenansprache ein 

wesentlicher Erfolgsfaktor! 

25Gothaer Branchenkonzepte
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Mit dem Gothaer Branchenkonzept setzen Sie auf einen starken Versicherungs-

schutz und profitieren von einer passgenauen Zielgruppenansprache

Marketing-Set – Branchenkonzept für das Bauhandwerk

Schadenbeispiel-Blätter 
Print und -Mappe (digital)

Zielgruppen-Broschüren 
Print- und Digital-Version 

Zielgruppen-Videos
Kurz- und Lang-Version 



Gothaer Branchenkonzepte 27

Nutzen Sie die Gothaer Zielgruppen-Broschüre für das Bauhandwerk bei der 

gezielten Adressierung von Bauhandwerksbetrieben

Zielgruppen-Broschüre Bauhandwerk (1/2)
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Mittels der Zielgruppen-Broschüre sprechen Sie die Sprache Ihrer Kund*innen –

das Motto lautet Branchen-Jargon statt Versicherungslatein

Zielgruppen-Broschüre Bauhandwerk (2/2)

Intro-Seite

Authentische 

Zielgruppenbildwelt

Intro-Seite 

inkl. Service- und 

Kostenvorteile

Produkt-Seiten 

BHV, Inhalt, Werkverkehr 

inkl. Schadenbeispiel

Cross-Selling 

Kfz-Kleinflotte und 

Gruppen-Unfall

Leistungs-Highlights

BHV, Inhalt,

Werkverkehr



Machen Sie die umfassenden Versicherungsleistungen für Ihren Kund*innen 

greifbar – mit gewerkspezifischen Schadenbeispielen aus der Praxis überzeugen

Gothaer Branchenkonzepte 29

Schadenbeispiel-Blätter und -Mappe Bauhandwerk 

Sämtliche Schadenbeispiele sind dreistufig –

inkl. aussagekräftiger Icons – aufgebaut!

Nutzen Sie gewerkspezifische Schadenbeispiele 

für BHV, Inhalt und Werkverkehr!
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Erzeugen Sie mit den Zielgruppen-Videos für sich Aufmerksamkeit

oder nutzen diese aktiv im Beratungsgespräch – Film ab! 

Zielgruppen-Videos Bauhandwerk

Erhältlich als 

Kurz- und 

Langversion –

passend zum 

Einsatzzweck 

und -Ort!



Agenda

03

Wie lassen sich die 

beiden Zielgruppen

mit den Branchen-

konzepten gewinnen? 

Gothaer Branchenkonzept

für Maschinenbau und 

Metallverarbeitung



Bei der Risikobeurteilung der Unternehmen

und der Entwicklung eines bedarfsgerechten 
Versicherungskonzepts unterstützen Sie 

gerne unsere GUP-Underwriter!

+
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Das Gothaer Branchenkonzept für Maschinenbau und Metallverarbeitung basiert 

auf der umsatzbasierten Multiline-Police der Gothaer Unternehmer-Police (GUP)

Gothaer Unternehmer-Police (GUP)

Baustein II

EC + EC-
Ertragsausfall

Baustein V

Haftpflicht

Gothaer

Unternehmer-

Police

Baustein I

Feuer + F-
Ertragsausfall

ID –

individuelle
Deckungs-

erweiterungen

Baustein III

ZB + ZB-
Ertragsausfall

Baustein IV

Transport

Nutzen Sie den Versicherer für komplexe Risiken –

Fokus produzierende Unternehmen die eine 
erweiterte Produkthaftpflicht benötigen!

Profitieren Sie und Ihre Kund*innen mit

der GUP von vielen Vorteilen:

― Umsatzbasierte Multiline-Police mit hoher 

Individualität durch Bausteinprinzip

― Ein durchgeschriebenes Premium-
Bedingungswerk für mehrere Versicherungssparten 

― Ein Vertrag, ein Versicherungsschein und 
eine Betragsrechnung

― Keine Gefahr der Unterversicherung bei
korrekter Umsatzmeldung

― Einheitliche Meldefristen
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Dank des Bausteinprinzips des Branchenkonzept lässt sich der Versicherungs-

schutz passgenaue auf den Bedarf des Unternehmens ausrichten

Gothaer Branchenkonzept für Maschinenbau und Metallverarbeitung

Sach-Versicherung inkl. Ertragsausfall
Für den Schutz der Produktions- und Bürogebäude 

sowie der Betriebseinrichtung

Haftpflicht-Versicherung
Für den Schutz vor kostspieligen

Missgeschicken im Berufsalltag

Maschinen-Versicherung inkl. Ertragsausfall
Für den Schutz der Maschinen und Fertigungsanlagen

Gruppenunfall-Versicherung
Für die Minderung der finanziellen Folgen eines Unfalls 

der Unternehmerin / des Unternehmers sowie der 

Mitarbeitenden

Cyber-Versicherung

Für die finanzielle Absicherung bei Cyber-Schäden inkl. 

einem umfassenden Angebot an Cyber-

Präventionsleistungen

Mit nur einer Versicherungspolice setzen Sie die 

westlichen Unternehmensrisiken außer Kraft!

Weitere interessante Absicherungen für Unternehmen 

aus dem Maschinenbau und der Metallverarbeitung+

Die spezifischen Risiken der Zielgruppe und 

deren Absicherungsmöglichkeiten kennen –

einer der Schlüssel zum Erfolg!



GUP-Baustein Sach-Versicherung 

Goldene Regel: Sachen, die sich in Gebrauch befinden und die regelmäßig gewartet werden, haben für die Sachgefahren

unabhängig von ihrem Zustand einen Zeitwert von mindestens 40% des Neuwerts

Unbenannte Versicherungsorte sind in Deutschland bis 5 Mio. Euro, in Europa bis 3 Mio. Euro und bis zu 1,5 Mio. Euro weltweit mitversichert1)

Mitversichert sind Photovoltaikanlagen und E-Ladestationen für Fahrzeuge

Mehrkosten durch ökologische Maßnahmen (z.B. Dachbegrünung)

Zahlreiche Deckungserweiterungen stehen zur Verfügung, z. B. Sengschäden, Nutzfeuerschäden, Fermentationsschäden1)

GUP-Baustein Ertragsausfall-Versicherung

Zulieferer- und Abnehmer-Rückwirkungsschäden – Ertragsausfall durch einen Sachschaden beim Zulieferer oder

Abnehmer in direkter Geschäftsbeziehung (bis zu 1 Mio. Euro, außerhalb Europas, weltweit)

GUP-Baustein Maschinen-Versicherung

Weltweiter Versicherungsschutz für vorübergehenden Einsatz transportabler Anlagen und fahrbarer Maschinen

Neuwertentschädigung für stationäre Maschinen, die bis zu 6 Jahre alt sind, und für fahrbare Maschinen, die bis zu 1 Jahr alt sind

Unter anderem sind Luftfrachten, Werkzeuge und Werkstücke in versicherten Sachen bis zu 50.000 Euro mitversichert

Mitversicherung nicht vom Schaden betroffener Fundamente bis 30.000 Euro

Einfache Absicherung ohne explizite Benennung der einzelnen Maschinen

Umsatzbasierte Montagedeckung2)

GUP-Baustein Maschinen-Ertragsausfall-Versicherung

Entschädigung von entstandenen Mehrkosten
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Die GUP bietet einen umfangreichen und attraktiven Deckungsumfang für 

Unternehmen aus dem Maschinenbau und der Metallverarbeitung

GUP-Produkt-Highlights (1/3)

1) Gilt auch für die Ertragsausfall-Versicherung; 2) Optional versicherbar.

neu



GUP-Baustein Haftpflicht-Versicherung

Alle betrieblichen Nebenrisiken, z. B. aus Haus- und Grundbesitz, der Teilnahme an Veranstaltungen und Messen, Geschäftsreisen

Betriebsstätten/Unternehmen im Inland sowie unter bestimmten Voraussetzungen im EWR

Auslandsschäden weltweit inklusive Direktexporte in die USA/Kanada

Erweiterte Produkthaftpflicht mit Verbindungs-, Vermischungs-, Verarbeitungsschäden, Aus- und Einbaukosten (einschließlich Einzelteileaustausch, Reparatur 

im eingebauten Zustand und anderer Mängelbeseitigungsmaßnahmen), Schäden durch mangelhafte Maschinen sowie Prüf- und Sortierkosten

Weiterfresserschäden – wenn durch ein mangelhaftes Einzelteil an einer Maschine infolge von Brand, Explosion, Leitungswasser oder 

Abwasser die Maschine beschädigt oder vernichtet wird1)

Planungshaftpflicht für Maschinenhersteller – wenn neben der Herstellung von Maschinen oder

Anlagen zusätzlich nur die reine Planung von Maschinen oder Anlagen für Dritte übernommen wird1)

Offene Vermögensschadendeckung – Mitversicherung von Folgeschäden aus mangelhafter Erfüllung

(z. B. Produktionsausfall, Betriebsunterbrechung, entgangener Gewinn)1)

Produkt-Rückrufkosten (ohne Kfz oder Kfz-Teile, -Zubehör und -Einrichtungen)

Mietsachschäden an Räumen, Grundstücken und Gebäuden einschließlich ihrer Einrichtungen (ohne Produktionsanlagen)

Umweltrisiko einschließlich Schäden auf eigenen Grundstücken und am Grundwasser

Schäden durch den Betrieb von E-Ladestationen für Fahrzeuge (als betriebliches Nebenrisiko)
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Die GUP bietet einen umfangreichen und attraktiven Deckungsumfang für 

Unternehmen aus dem Maschinenbau und der Metallverarbeitung

GUP-Produkt-Highlights (2/3)

1) Optional versicherbar.

neu

neu

neu



GUP-Baustein 

Sach-Versicherung 

Neuwertentschädigung

(Goldene Regel)

Neuwertentschädigung

(Goldene Regel)

Mitversicherung von 

Photovoltaikanlagen und

E-Ladestationen

Mitversicherung von 

Photovoltaikanlagen und

E-Ladestationen

Ausgewählte Produkt-Neuheiten und -Highlights und der GUP

für Unternehmen aus dem Maschinenbau und der Metallverarbeitung 
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GUP-Produkt-Highlights (3/3)

GUP-Baustein 

Maschinen-Versicherung 

Verzicht auf ein

Anlagenverzeichnis

Verzicht auf ein

Anlagenverzeichnis

Umsatzbasierte

Montagedeckung

Umsatzbasierte

Montagedeckung

GUP-Baustein 

Haftpflicht-Versicherung 

Reine

Planungshaftpflicht

Reine

Planungshaftpflicht

Weiterfresser-

schäden

Weiterfresser-

schäden

neu neu

neu
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Auch für den Maschinenbau und die Metallverarbeitung steht Ihnen eine 

Zielgruppen-Broschüre zur gezielten Adressierung der Unternehmen zur Verfügung

Zielgruppen-Broschüre Maschinenbau und Metallverarbeitung (1/3)



Gothaer Branchenkonzepte 38

Mittels der Zielgruppen-Broschüre sprechen Sie die Sprache Ihrer Kund*innen –

das Motto lautet auch hier Branchen-Jargon statt Versicherungslatein

Zielgruppen-Broschüre Maschinenbau und Metallverarbeitung (2/3)

Intro-Seite

Überblick über das 

Branchenkonzept

Intro-Seite 

inkl. Verwaltungs- und 

Servicevorteile

Produkt-Seiten 

Sach-, Maschinen-, 

Haftpflicht-Versicherung

Produkt-Seiten 

inkl. Leistungs-

Highlights

Cross-Selling 

Cyber und 

Gruppenunfall

Schadenbeispiele

Sach-, Maschinen-, 

Haftpflicht-Versicherung



Gothaer Branchenkonzepte 39

Machen Sie die umfassenden Versicherungsleistungen für Ihren Kund*innen 

greifbar – mit Schadenbeispielen aus der Praxis überzeugen

Zielgruppen-Broschüre Maschinenbau und Metallverarbeitung (3/3)

Mittels dem Fall „Eine teure 

Wartung!“ lässt sich leicht der 

Versicherungsschutz für 

fehlerhaft produzierte Produkte 

infolge mangelhaft gewarteter 
Maschinen der erweiterten 

Produkthaftpflicht 

veranschaulichen.

Nutzen Sie

aus der Branche 

„typische“ 

Schaden-

beispiele! 
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Erzeugen Sie mit den Zielgruppen-Videos für sich Aufmerksamkeit

oder nutzen diese aktiv im Beratungsgespräch – Film ab! 

Zielgruppen-Videos Maschinenbau und Metallverarbeitung

Erhältlich als 

Kurz- und 

Langversion –

passend zum 

Einsatzzweck 

und -Ort!
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Alles Wissenswerte zu den Gothaer Branchenkonzepten

finden Sie im Gothaer PartnerPortal

Gothaer PartnerPortal

Link zur 

Website

https://partner.gothaer.de/produkte/sach/kmu-branchenprojekte/kmu-branchenkonzepte.htm


KMU als Partner zu begleiten lohnt sich –

mit den Gothaer Branchenkonzepten im 

Mittelstand zum Erfolg!



04 Anhang

Agenda



Neue Produkt-Highlights für die GGP-Maschinenversicherung

Gothaer Branchenkonzepte 44● Pauschal mitversichert bis zur Versicherungssumme, sofern keine Begrenzung angegeben
○ Optional versicherbar bis zur Versicherungssumme, sofern keine Begrenzung angegeben

GGP-Maschinenversicherung

GGP-Maschinenversicherung (stationär) Abdeckung

Kosten für die Wiederherstellung oder Wiederbeschaffung für Sachen im Gefahrenbereich,

wenn aufgrund eines Sachschadens im Gefahrenbereich der versicherten Maschine befindliche

Sachen beschädigt oder zerstört werden

● bis 5.000 Euro, ohne Prüfung

einer Unterversicherung

Eichkosten inkl. Eichamtsgebühren aufgrund eines versicherten Sachschadens an der versicherten Maschine ● bis 10% der Versicherungssumme, 

maximal 10.000 Euro

Übernahme der Kosten bei Sachverständigenverfahren bei gemeinsamer Beauftragung eines Sachverständigen ●

GGP-Maschinenversicherung (fahrbar) ● Abdeckung

Mitversichert sind Zusatz- und Anbaugeräte, sofern in der Versicherungssumme berücksichtigt ●
Eichkosten inkl. Eichamtsgebühren aufgrund eines versicherten Sachschadens an der versicherten Maschine ● bis 10% der Versicherungs-

summe, maximal 10.000 Euro

Übernahme der Kosten bei Sachverständigenverfahren bei gemeinsamer Beauftragung eines Sachverständigen ●

Neu

ab Juli



Neue Produkt-Highlights für die GGP-Elektronik- und

Photovoltaikversicherung

Gothaer Branchenkonzepte 45● Pauschal mitversichert bis zur Versicherungssumme, sofern keine Begrenzung angegeben
○ Optional versicherbar bis zur Versicherungssumme, sofern keine Begrenzung angegeben

GGP-Elektronik- und Photovoltaikversicherung

GGP-Elektronikversicherung Abdeckung

Mitversichert sind E-Ladestationen für Fahrzeuge ● bis 5.000 Euro, ohne Prüfung

einer Unterversicherung

Mitversichert sind festinstallierte Ladekabel und -stecker von E-Ladestationen für Fahrzeuge ●
Entschädigung von Mehrkosten für Neu- oder Ersatzbeschaffung aufgrund von Technologiefortschritt ● bis maximal 130% der 

Versicherungssumme

Übernahme der Kosten bei Sachverständigenverfahren bei gemeinsamer Beauftragung eines Sachverständigen ●

GGP-Photovoltaikversicherung ● Abdeckung

Mitversichert sind Wallboxen für Fahrzeuge ●
Übernahme der Kosten bei Sachverständigenverfahren bei gemeinsamer Beauftragung eines Sachverständigen ●

Neu

ab Juli



Mit dem Gothaer Branchenkonzept setzen Sie auf einen starken Versicherungs-

schutz und profitieren von einer passgenauen Zielgruppenansprache

Gothaer Branchenkonzepte 46

Marketing-Set – Branchenkonzept für Maschinenbau und Metallverarbeitung

Zielgruppen-Broschüren 
Print- und Digital-Version 

Zielgruppen-Videos
Kurz- und Lang-Version 


